
地域密着で儲ける！年商５億円以下の
建築解体工事業 経営者セミナー

１つでも
当てはまる
社長様に！

解体専業で、住宅解体を中心としている
社長がＴＯＰ営業マンで、受注はほとんど社長の人脈頼り
新規顧客の開拓がほとんど無く、新しい受注ルートが欲しい！
下請体質から脱皮して、施主から直接受注したい！
他社との価格競争から脱却し、高い利益率を確保したい！
このまま事業を継がせるのが心配である

お忙しい経営者様

のために２日開催

東京①：８月２３日
東京②：８月２６日

FAX：0120-974-222 担当/田上行 お問い合わせＮＯ．３０８６６３ 24時間FAX受付中

年商 百万円創業年月 年 月従業員数 名御社の営業状況

役職

御社の事業内容

ＦＡＸ

ご希望のお申込み内容に○をお付けください

役職フリガナ

年齢お名前

（ ） －

役職年齢役職お名前

ご参加者

※ＦＡＸ受付確認の連絡が必要な方はチェックを入れてください。 希望する

（ ） －ＴＥＬ

代表者名

ご連絡

担当者

フリガナ

東京②：８月２６日（火）東京①：８月２３日（土）セミナーへ参加する

お申込み欄

料金後納

ゆうメール

大好
評

セミナ
ーの

第２弾

L-NET郵送事務局〒555-8691私書箱3号DM返還先L-NET Co.LTD〒550-0004 大阪市西区靭本町1-10-24差出人

222
田上（タガミ）


